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HEY, I'M RITA

“IT’S WHAT YOU DO IN THE DARK THAT PUTS YOU IN THE LIGHT"

Ha 8 anos estava na pior fase da minha vida, tinha entrado na faculdade na
esperanca de ter a ajuda da minha mae a pagar, mas infelizmente a situacao
agravou-se e fiquei completamente desamparada. Olhava para o meu frigorifico
estava vazio, mas o0 que me custava ainda mais era ver que o dos meus pais
tambeém estava.

Contrai um empréstimo e trabalhei em tudo o que encontrava. Quando comecei a
MUSA so tinha a esperanca de que um dia a minha ideia inovadora dar certo,
apesar de muita gente nao ter acreditado.

Testei os primeiros produtos no meu quarto e fotografei-os na varanda da minha
residéncia, fui vendendo as pessoas mais proximas e percebendo o quanto aquele

produto apaixonava as pessoas tanto como me apaixonava a mim.

Em 2021 a MUSA tornou-se uma das marcas de beleza mais populares em
Portugal, em 2022 viralizamos no Tik Tok dos Estados Unidos com o nosso Glitter
Spray e temos maquilhadoras de renome international a usar os nossos produtos
(como a maquilhadora da Cardi B, Patrick Star, Victoria Lyn, entre muitos outros).
Visitei varios paises e estivemos por 2 vezes na maior feira de cosméticos dos USA.

Eu s6 tinha uma coisa quando comecei... acreditar que era possivel.

RITA DOBROES E-BOOK “CRIAR UMA MARCA DE COSMETICA”
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Antes de mais, Parabéns.

Parabéns por teres entrado nesta jornada, que nao é para todos, ndao é nada facil,
mas o facto de teres investido neste curso ja diz muito sobre ti, estas pronto para
esta jornada. O melhor investimento que pode fazer é sempre em ti!

Com muito trabalho e dedicagdo consegui mudar o rumo da minha vida e criar uma
marca reconhecida a nivel internacional e tu consegues fazer o mesmo, nunca
esquecendo que € preciso muito trabalho e dedicacao.

Chegar a meta final sem um mapa € muito mais dificil. Este é o Roadmap passo-a-
passo de como conseguires ter uma marca de cosméticos do O até ao sucesso. O
curso que eu adorava que existisse antes de ter comecgado a minha jornada e que
me tinha poupado muito tempo e dinheiro em descobrir tudo sozinha.

Espero que aproveites muito este curso que fiz com muita dedicacdo e que além

disso, passes a pratica e desenvolvas uma marca incrivel porque aqui tens as
ferramentas so6 tens de as utilizar.
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