
¿ C Ó M O  C O N S E G U I R  P A T R O C I N A D O R E S ?

E S T A  P R E S E N T A C I Ó N  E S  U N  E J E M P L O   Q U E  P U E D E S  U S A R  D E  R E F E R E N C I A  

A  L A  H O R A  D E  H A C E R  T U  P R E S E N T A C I Ó N .  

T E  R E C O M I E N D O  Q U E  U S E S :  P O W E R P O I N T ,  K E Y S ,  I L L U S T R A T O R ,  P R E Z I  O  

C A N V A  P A R A  H A C E R  T U S  P R E S E N T A C I Ó N E S .

Presentación de ejemplo

U S A  I M Á G E N E S  C L A R A S ,  G R A N D E S  Y  C O N  S E N T I D O

T e  r e c o m e i n d o   u s a r   i m á g e n e s  e n  l o s  l u g a r e s  d o n d e  p o n g o  c u a d r o s  e n  g r i s

H T T P : / / B I T . L Y / C R E A T U P R O Y E C T O P E R S O N A L



D E S C R I B E  T U  P R O Y E C T O  D E S D E  U N  P U N T O  D E  V I S T A  
Q U E  L E  L L A M E  L A  A T E N C I Ó N  A  L A  M A R C A  C O N  L A  
Q U E  T E  E S T Á S  R E U N I E N D O

F R A S E

I N I C I A  L A  P R E S E N T A C I Ó N  C O N  U N A  F R A S E  S O B R E  T U  
P R O Y E C T O .  F R A S E  Q U E  V A S  A  I R  E X P L I C A N D O  A  L O  
L A R G O  D E  L A  P R E S E N T A C I Ó N

E S  M U Y  I M P O R T A N T E  Q U E  C R E E S  U N A  P R E S E N T A C I Ó N  
D I F E R E N T E  D E P E N D I E N D O  D E  C O N  Q U I É N  T E  V A S  A  

R E U N I R .  L A S  E M P R E S A S  Q U I E R E N  S A B E R  Q U E  L A S  
Q U I E R E S  A  E L L A S .    S E  D E T A L L I S T A  Y  P E R S O N A L I Z A  

C A D A  P R E S E N T A C I Ó N



Es importante que demuestres que eres 

profesional a la hora de hacer la 

presentación. Así que usa imágenes de 

buena calidad y no llenes las páginas de 

mucho texto 

Decide qué colores vas a usar para la 

presentación idealmente que no sean más 

de 3 y que sean los de la marca de la que 

quieres el patrocinio.

¿ P O R Q U É ?

T U  M A R C A

Explica en las primeras diapositivas por 

qué haces lo que haces? La respuesta a 

esa pregunta tiene que ser atractiva para 

la marca de la cual quieres patrocinio

E V I T A  C A R G A R   L A  P R E S E N T A C I Ó N  

C O N  M U C H A S  I M Á G E N E S .  

N O  P O N G A S  M Á S  T E X T O  N I  M Á S  

I M Á G E N E S  D E  L A S  Q U E  V E S  E N  E S T A  

P Á G I N A

Y  M U C H O  M E N O S  C A R G A R L A  D E  

D E M A S I A D O  T E X T O



Es importante que uses poco 

texto para que te retes a explicar 

tu proyecto de la forma más 

precisa posible

Poco texto

H T T P : / / B I T . L Y / C R E A T U P R O Y E C T O P E R S O N A L

T O D A S  L A S  I M Á G E N E S  D E B E N  T E N E R  

S E N T I D O ,  N O  P O N G A S  I M Á G E N E S  

S O L A M E N T E  P O R  D E C O R A R  L A  

P R E S E N T A C I Ó N .  T I E N E  Q U E  S E  

C O R T A  Y  C L A R A  T U  I D E A ,  C A D A  

E L E M E N T O  D E B E  D E C I R  A L G O



A lo largo de la presentación, explicarás como la marca al patrocinarte será 
beneficiada, así que evita escribir muchas palabras como "yo, mi proyecto 
etc.." y escribe más algo como "gracias a ustedes, se logrará etc.." 

R E C U E R D A ,  S E  T R A T A  D E  E L L O S
Evita el ego

A N D R E S P I N E I R O C . C O M



CERRAR CON NÚMEROS ES IMPORTANTE.
R e c o r d e m o s  a l g o ,  a l  f i n a l  d e l  d í a  p r o b a b l e m e n t e  t u  p r o y e c t o  s e r á  

t r a n s f o r m a d o  e n  u n  n e g o c i o  y  t a m b i é n  l e  e s t á s  s o l i c i t a n d o  d i n e r o  o  a l g o  

q u e  l e  c u e s t a  a  u n a  e m p r e s a .  P o r  e s o ,  l o s  n ú m e r o s  s o n  i m p o r t a n t e s .  E s  

v e r d a d  q u e  a l g u n a s  e m p r e s a s  q u i e r e n  " s e r  b u e n a  g e n t e " ,  p e r o  l a  m a y o r í a  

d e  l a s  e m p r e s a s  e n  v e r d a d  q u i e r e n  s e r  s o s t e n i b l e s .  A r g u m e n t a  t u s  p u n t o s  

c o n  n ú m e r o s  c l a r o s .  P o r  e j e m p l o :  

E s  m u y  d i f e r e n t e  d e c i r  " U s t e d e s  n o s  a p o y a n  a  l i m p i a r  l a s  p l a y a s  d e l  

p a í s " .  A  d e c i r ,  " Y  c o n  s u  a p o y o ,  1 5 0  p e r s o n a s  v a n  a  u s a r  s u  p r o d u c t o  p a r a  

l i m p i a r  4 5  p l a y a s  e n  4  m e s e s .  V a n  a  t e n e r  m á s  d e  4 0 0 0  f o t o g r a f í a s  d e  l o s  

e v e n t o s  y  s o l o  p o r  X X X  p r e c i o  v a n  a  p o d e r  i m p a c t a r  d i r e c t a m e n t e  a  X X X  

p e r s o n a s  d e  4  c o m u n i d a d e s  d e l  p a í s .  

  ¿ M e  e x p l i c o ?

Los números
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A  L A  H O R A  D E L  C I E R R E ,  T E  R E C O M I E N D O  Q U E  D E J E S  
U N A  F R A S E  Q U E  Q U E D E  E N  L A  M E M O R I A  D E  L A S  
P E R S O N A S  Q U E  V E R Á N  T U  P R E S E N T A C I Ó N .  E S  M U Y  
I M P O R T A N T E  L O G R A R  Q U E  L A  M A R C A  T E  R E C U E R D E  Y  
E S T A  F R A S E  T I E N E  Q U E  R E S U M I R  T U  P R O Y E C T O .

C I E R R A  L A  
P R E S E N T A C I Ó N  
C O N  F U E R Z A



Las marcas suelen tomar muchas decisión basandose en la persona en 

la que están confiando más que en el proyecto. Estás demostrando 

responsabilidad? Estás demostrando seriedad? Estás demostrando 

honestidad?

La presentación tiene que dejarle a la marca un claro entendimiento de 

"Lo que conseguirán ellos si te apoyan" 

R E P A S A  E S T O S  P U N T O S :
Última recomendación
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Si quieres contactarme me puedes escribir en los comentarios.

También tengo un curso en donde te muestro paso a paso cómo 

conseguir patrocinadores. Aquí solo hablamos de la presentación pero 

hay estrategias para antes y después de este paso.

Éxito, te deseo lo mejor!

H T T P : / / B I T . L Y / C R E A T U P R O Y E C T O P E R S O N A L


