
LAS BASES DE TU
PROYECTO

P A S I Ó N  E N  M O V I M I E N T O



ÍN
D
IC

E
PREPARA TU ENERGÍA Y
CONQUISTA TUS MIEDOS

Introducción

Enfrentando tus miedos

Ser, hacer, tener

Define tus fortalezas

Tu propósito: por qué y para qué

P A S I Ó N  E N  M O V I M I E N T O

A C U É R D A T E  Q U E  E S T E  E N T R E N A M I E N T O  S E  T R A T A  D E  T I

ENTRENÁNDOTE PARA
ACTUAR A PESAR DE

Fases de tu emprendimiento

Empezando a estudiar el mercado

Creando una oferta irresistible

Lanzando tu oferta

CIerra tu primer cliente

CÓMO PREPARARTE PARA
LANZAR POR PRIMERA VEZ

Define tu rutina matutina 

Cómo hacer tu primera encuesta

Armando tu tablero de sueños

Visualizando tu comunidad

¿Qué quiere VS qué necesita? 



LAS  FASES  DE  TU  EMPRENDIMIENTO

ENTRENÁNDOTE PARA ACTUAR
A PESAR DE

¿ E N  C U Á L  F A S E  T E  V A S  A  E N F O C A R  E S T E  P R I M E R  M E S ?

¿ P A R A  Q U É  F A S E  N E C E S I T A S  P E D I R  A Y U D A ?

ES  NORMAL  SENT IRTE  ABRUMADO ,  DESGLOSEMOS  CADA  FASE

V A M O S  A  E N F O C A R N O S  P O C O  A  P O C O  E N  U N A  C O L U M N A  A  L A  V E Z ,  
L A  I D E A  E S  I R  T R A B A J A N D O  E N  C A D A  U N A  G R A D U A L M E N T E .  



VAMOS  A  TRABAJARLO  DE  FORMA  SENCILLA

DESGLOSANDO LAS FASES

¿ Q U É  E S  L O  M Á S  I N C Ó M O D O  E N  E S T E  M O M E N T O ?  ¡ S A L  D E  E S O !

¿ Q U É  T E  H A C E  F A L T A  P A R A  H A C E R L O  M Á S  R Á P I D O ?

ESCR IBE  EN  LA  COMUNIDAD  DE  EMPRENDEDORES

P R I O R I D A D  1  
 

P R I O R I D A D  2
 

P R I O R I D A D  3
 

ESCR IBE  AQUÍ  TAREAS  REAL IZABLES  Y  QUE  PONDRÁS  EN  AGENDA

ESTA  TAREA  LA  HARÁS  DE  PR IMERO  O  UN  DÍA  QUE  ESTÉS  AL  100%



VAMOS  A  TRABAJARLO  DE  FORMA  SENCILLA

DESGLOSANDO LAS FASES

¿ Q U É  T E N D R Í A  U N  P R O D U C T O / S E R V I C I O  Q U E  T Ú  C O M P R A R Í A S ?

¿ Q U É  T E  H A C E  F A L T A  P A R A  C R E E R  M Á S  E N  T U  P R O P U E S T A ?

T IENES  QUE  SENT IR  ORGULLO  Y  QUERER  COMPRARLO

P R I O R I D A D  1  
 

P R I O R I D A D  2
 

P R I O R I D A D  3
 

ESCR IBE  AQUÍ  TAREAS  REAL IZABLES  Y  QUE  PONDRÁS  EN  AGENDA



VAMOS  A  TRABAJARLO  DE  FORMA  SENCILLA

DESGLOSANDO LAS FASES

¿ Q U É  B O N O S  P O D R Í A S  I N C L U Í R  P A R A  Q U E  T O M E N  A C C I Ó N  R Á P I D A ?

¿ Q U É  S E C U E N C I A  O  C R O N O G R A M A  T E N D R Á S  P A R A  C R E A R  U R G E N C I A ?

CALENDARIO  DE  ARTES ,  ANUNCIOS ,  FOTOS  PARA  CONTAR  LO  QUE  V IENE

P R I O R I D A D  1  
 

P R I O R I D A D  2
 

P R I O R I D A D  3
 

ESCR IBE  AQUÍ  TAREAS  REAL IZABLES  Y  QUE  PONDRÁS  EN  AGENDA



VAMOS  A  TRABAJARLO  DE  FORMA  SENCILLA

DESGLOSANDO LAS FASES

¿ A  C U Á N T A S  P E R S O N A S  N E C E S I T A S  E S C R I B I R L E  A L  D I A  P A R A  L L E G A R  A  T U  M E T A ?

¿ C Ó M O  V A S  A  S O L U C I O N A R L E  S U  P R O B L E M A  C O N  T U  P R O D U C T O / S E R V I C I O ?

ARMA  TU  P ITCH ,  T IENES  QUE  TENERLO  CLARO  COMO  EL  AGUA

P R I O R I D A D  1  
 

P R I O R I D A D  2
 

P R I O R I D A D  3
 

ESCR IBE  AQUÍ  TAREAS  REAL IZABLES  Y  QUE  PONDRÁS  EN  AGENDA



¿CUÁL  ES  TU  NOMBRE ?  

¿QUÉ  EDAD  T IENES ?

¿CUÁL  ES  TU  GENERO ?

¿DE  QUÉ  TRABAJAS ?  

¿QUÉ  TE  APAS IONA ?

¿CUÁL  ES  TU  RED  SOCIAL  FAVORITA ?

¿DONDE  V IVES ?  ¿CUÁL  ES  TU  ESTADO  C IV I L ?  

¿CUÁL  ES  TU  PR INC IPAL  OBJET IVO  O  RETO  EN  ESTE  MOMENTO ?

¿QUÉ  ES  LO  QUE  MÁS  TE  EMOCIONARÍA  SENT IR ?  

.S I  PUDIERAS  LOGRAR  UNA  SOLA  COSA  ¿QUÉ  SER ÍA ?  

¿CUÁL  ES  TU  PR INC IPAL  MIEDO  HOY  EN  DÍA ?  

S I  PUDIERAS  EV ITAR  ALGO  ¿QUÉ  SER ÍA ?  

¿CUAL  ES  TU  PR INC IPAL  META  DE  BIENESTAR ?

¿CUÁL  ES  TU  META  # 1  EL  PRÓXIMO  MES ?  

¿CUÁL  ES  TU  PRESUPUESTO  MENSUAL  PARA  LOGRAR  ESA  META ?  

¿EN  QUÉ  TAREAS  NECES ITAS  AYUDA  O  GUÍA ?  

S I  PUDIERAS  DELEGAR  ALGO . . .  ¿QUÉ  SER ÍA ?  

COMPARTE  TU  CORREO  

ARMA  TU  GOOGLE  FORM  CON  ESTAS  PREGUNTAS

PREGUNTAS PARA ARMAR 
TU ENCUESTA

A C U É R D A T E  Q U E  E S T A S  P R E G U N T A S  S E  L A S  E N V I A R Á S  A  P E R S O N A S  P A R A
I N V E S T I G A R  S U S  P R O B L E M A S / D I F I C U L T A D E S  Y  C R E A R  E N  B A S E  A  E S O

L A S  R E S P U E S T A S  D E  E S T A S  P R E G U N T A S  T E  A Y U D A R Á N  A  C R E A R  
C A M P A Ñ A S  P U B L I C I T A R I A S  E N F O C A D A S  E N  E L  D E M O G R Á F I C O  A D E C U A D O  

¿CON  QUÉ  PERSONA  AMAS  TRABAJAR ?  

¿CON  QUÉ  CL IENTES  TE  ES  FÁC I L  OBTENER  RESULTADOS ?

¿CUÁL  ES  EL  RANGO  DE  EDAD  DEL  CL IENTE  DE  TUS  SUEÑOS ?  

DESCR IBE  AL  CL IENTE  DE  TUS  SUEÑOS

1 .

2 .

3 .

4 .

(USANDO  LAS  PREGUNTAS  DE  ARRIBA )

5 .  ¿CUÁLES  SON  SUS  PR IOR IDADES  O  NO  NEGOCIABLES ?  

6 .  ¿A  QUÉ  PERSONA  ATENDERÍAS  A  TODA  HORA ,  TODOS  LOS  DÍAS ?  

 

 

A H O R A . . .  P R E G U N T A S  P A R A  T I

R E C U E R D A  Q U E  U N A  C O S A  E S  L A  C O M U N I D A D  Q U E  Q U I Z A S  Y A  T I E N E S  
Y  O T R A  E S  L A  C O M U N I D A D  Q U E  Q U I E R E S  E M P E Z A R  A  A T R A E R  Y  A R M A R


