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jHECHO Y PENSADO PARA Ti!

Queremos que te conviertas en Embajador de la Sales Business School
y Socio de nuestra gran Comunidad de Ventas. Un apasionante proyecto
que nos permitira seguir creciendo juntos.

Te presentamos Sales Business School | Club, con la carta de servicios

y actividades que podras disfrutar durante todo el ano.
iElige el plan que mas se adapte a til

JUNTOS AL SIGUIENTE NIVEL
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:Qué conseguiras como Socio?

Participando en este Club, estaras permanentemente informado,
conectado con el resto de la Comunidad, participando en los Debates,
Webinars, ... y te garantizamos formacion continua.

www.club.salesbusinessschool.es
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Servicios
y Actividades
Planes

Actividades

@ Grupo Privado LinkedIn Sales Business School | Club
@ Grupo Privado Whatsapp Sales Business School | Club

@ Descuento 10% sobre otros programas

@ Business Tips

@ Talleres de libros (Business)

@ Foro Debates propuestos por Socios del Club

@ MasterClass Consultor

Articulos Harvard Business School

@ Plataforma exclusiva Contenidos Club

Casos Practicos de Negocio Harvard Business School
@ Plataforma exclusiva Contenidos Club

@ Sesion Business & Management Coach Victor Costa

@ Jornada in-house (Consultoria Negocio)*

www.club.salesbusinessschool.es

Periodicidad
Diario
Diario
Diario
Diario

Mensual
Trimestral
Mensual
Mensual
Semanal
Bimestral
Semanal

Trimestral

Sales Business School |Club

Member Plus Premium
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Dot

(1) Grupo Privado LinkedIn

Perteneceras también al grupo Privado
de LinkedIn, accediendo a noticias, Tips, ...

©

(2) Grupo Privado Whatsapp

Siempre comunicados. Ese es nuestro objetivo,
y lo hemos hecho realidad..

Perteneceras al grupo Privado de Whatsapp

(3) 10 % Descuento

Por ser Socio recibiras un descuento aplicable a los
programas de la Sales Business School.

www.club.salesbusinessschool.es
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(4) Business Tips
Diario | Plataforma

Diariamente recibiras Tips de Ventas, Liderazgo, Negocios, ...
Tips que te van a servir en tu dia a dia.

@Talleres lecturas de Libros - Peliculas
(Business)

Mensual - Webinar

Tendras a tu disposicion Talleres sobre diferentes libros y peliculas
(Ventas, Liderazgo, Marketing Digital, Emprendimiento...).}Se comentaran,
resumiran, y los pondremos en comun, en una reunion VIA WEBINAR

www.club.salesbusinessschool.es
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Webinar Debates propuestos
por los Socios del Club - Afterwork

Trimestral - Webinar

Se abrira un foro en la plataforma del Club para proponer temas.
Siempre hubo algo que te generd inquietud o una vivencia profesional
gue has querido compartir con otros profesionales.

Ademas, tendremos debates para compartir iniciativas y situaciones
concretas de negocio que os puedan ir surgiendo en el dia a dia.

Eventos-cena Networking
(Navidades y Verano)
Semestral

Asistiras a los dos eventos de Networking de Ventas anuales
exclusivos para Socios.
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(7) MasterClass Consultor

Mensual

MasterClass impartida por profesionales de éxito.
Nuestro equipo, el cual esta creciendo, esta compuesto
por los mejores Consultores y Directivos.

ijAqui pasaras al siguiente nivel!
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Harvard Business School

LA NUEVA INCORPORACION
El acuerdo con Harvard Business School nos aporta un factor adicional de diferenciacion.

Tendras a tu disposicion nuevos contenidos, articulos actuales y casos practicos de negocio
de Harvard, la escuela de negocio con el mayor prestigio del mundo.

Articulos Sales HARVARD

Business
Mensual | Plataforma School BUSINESS SCHOOL

Dispondras de todo el material seleccionado con contenidos
y articulos de Harvard en la plataforma exclusiva para los Socios del Club

® Harvard Business Review Harvard po—

Business
Review

Las cuatro verdades Mak| ng the

(9) Casos Practicos de Negocio
B | mensua | del contaf(i[ fje historias E:-C')-IlS.EI'EUS Sale

Analizaras los Casos Practicos de Harvard Business School.

b4
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10) Plataforma contenidos Club

Semanal | Plataforma

Tendras una exclusiva plataforma por ser Socio.

Podras descargarte semanalmente contenido Premium
en la plataforma, comentados y explicados.

12) Ejercicios practicos y plantillas

Mensual | Plataforma

Tendras a tu disposicion en la plataforma Club plantillas
y ejercicios practicos, que te serviran para tu dia a dia.

Sales Business School |Club
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(13) Sesién Coach & Management
Victor Costa

Trimestral

Si te suscribes al Plan Premium podras disfrutar
de sesiones PRIVADAS de Coach & Management
con Victor Costa (CEO Sales Business School).

p4
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Victor Costa

Licenciado en Ciencias Empresariales, Master en
Direccion Comercial y Marketing en el IE Business
School y Master en Intl. Management (INSEAD), ha
trabajado durante 14 anos en MICROSOFT y es
fundador

v CEO de ADVANCED CONSULTING.

m W .dvanced
Microsoft ' Ie
. ‘ Consulting

Carlos Frutos

Estudid ingenieria de Telecomunicaciones en la
Universidad Politécnica de Madrid. Ha realizado
tareas de Direccion en INFORMATICA EL CORTE
INGLES, MICRONET, DINSA, SOFTWARE AG y
ADVANCED CONSULTING.

5 software~

INFORMATIC A

i Covle frgiaa

‘ Equipo

Sergio Klecker

Licenciado en Derecho y Ciencias Empresariales,
Posgrado en Alta Direccion de Empresas, ha realizado
tareas de direccion en ROYAL DUTCH SHELL y
actualmente Academic Relations Manager en Harvard
Business Publishing.

e Shell

Diego San Roman

Licenciado en Ciencias Econdmicas y Empresariales
en la UCM y MBA en la Universidad de Denver.

Ha realizado tareas de direccion en HP, SAMSUNG.
MICROSOFT y DOMINION.

SAMSUNG D

COMIMNION

www.club.salesbusinessschool.es
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Juan Allende

Econdmicas y Empresariales (UCM). MBA (IE), Master en
Humanidades y cursando Doctorado. Certificado
Directivo-Coach (UFV) y Buen Gobierno (IC-A).

Ha trabajado en TELETTRA, Amper SA, Freetech
Networks Consulting, MKD Automotive IS y ADVANCED
CONSULTING.

ameer

)

Javier Baselga

{

Licenciado en ADE en Madrid y graduado en la
Dublin Business School. Ha trabajado en
Salesforce, y actualmente en Yext Espana.

.
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Manuel Serrano Alfredo Acebal
Ingeniero Industrial y Doctor (PhD) en Licenciado en Ingenieria Industrial en la UPM Licer_lciado Derecho y Econdmicas en la Universidad de
Transformacion Digital en el Sector Sanitario. v Programa de Desarrollo Directivo en el IESE. Comillas y Advanced Management Program, Compelitive
Master en Direccion Comercial y Marketing en Ha realizado tareas de direccion en Schindler, Challenges en la Harvard Business School y en IESE. Ha
ESIC. y Assa Abloy. Actual Director del Programa realizado tareas de direccion en Telefonica y Huawei.

Avanzado Direccion de Ventas en el IE

> 2 .
accenture & ionumng. e Jelefinica V& HUAWE

e Remigio Abad Juan Ignacio Pérez ﬁ‘ Jorge Hurtado

Licenciado en Derecho, Ciencias Econdmicas y Ingeniero Superior en Organizacion Industrial por Licenciadg en Derecho, (_]iencjas Econ()micgs y
Empresariales por la Universidad de Comillas, la UPM, MBA por el IESE. Actualmente es Empresariales por la Unwersu_lad de Comillas,
Programa de Desarrollo Directivo en el IESE vy Consultor de Formacion en Marketing y Programz} de Desar_rollo Directivo en el IESE y
Leadership Executive Program en Harvard Community Management en la Camara de Lea(_iershlp Executive  Program  en ngvard
Business School. Ha trabajado como directivo en Comercio de Madrid y Profesor de Estrategia, Business School. Ha trabajado como directivo en
ENDESA y POWEN. Ventas y Marketing Estratégico en la Universidad ENDESA y POWEN.
Europea
NCESO PLOWEN ie B
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Jorge Lopez

Licenciado en Ingenieria Industrial en la Universidad
de Cataluna. Master en Direccion de Empresas en el
IE.

Es Sales Management Professor en la Universidad
Europea y Organizational Behavior Professor en la
Universidad.2a.San Diego

University
o San Diego

Pedro Luis Rodriguez

Bachelor en Business Administration en
Standfordshire University y Programa de Desarrollo
Directivo en el IESE. Actualmente es Managing
Director en Cobber Iberia y Profesor Asociado en el IE

le cobber

Licenciado en Ciencias Econdmicas y Empresariales
por la Universidad de Autonoma de Madrid,
Programa de alta Direccion en ISDI y Master en
Economia y Direccion de empresas por IESE. Ha
trabajado como directivo en SER, Prisa y Moebius

Consulting.
ﬁRISA

Antonio Aleman

Licenciado en Ciencias Matematicas por la
Universidad Complutense. Ha trabajado como en
empresas como Hewlett-Packard, Lucent
Technologies y Vodafone, entre otras. Ha ocupando,
entre otras, las posiciones de Director General en
Vodafone y CEO en Lucent Technologies.

Lucent Technologies O o

vodafone

www.club.salesbusinessschool.es
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Eduardo Ballesteros

(

Licenciado en Derecho por la Universidad de Cadiz, MBA
en el IE, PADE en IESE y Leadrship Development
Programme en INSEAD.

Ha trabajado como Directivo en ANTENA 3, CLEAR
CHANNEL OUTDOOR y NEWIXMEDIA.

'@, Clear Channel

’.‘ Antena3

Mariano Riestra

Licenciado en Ciencias Economicas y Empresariales, ha
trabajado como Director Transatlantico en Deutsche
Bank, Consejero independiente en Mercedes Benz
Financial Services Espana y Grupo Nueva Pescanova

GRUPO NUEVA
PESCANOVA

Deutsche Bank


http://www.club.salesbusinessschool.es/
http://www.club.salesbusinessschool.es/

‘ Equipo

Adrian Garcia

José Luis Tapia

|

Consejero delegado en Telyco también ha sido Director
general en Vobis, actualmente Director de Empresas en
Telefénica

Licenciado en Ciencias Econdmicas y Empresariales, ha
trabajado para Total Channel como VP Finanzas y Socio,
actualmente CEO de Nora Business (Mediadata TV)

@@ @ E?]Elarlmel

mediadata tv®

Yelefonica (081>

Salvador Cayén Santiago Bannatyne

Licenciado en Ciencias Econémicas y Empresariales, ha

Licenciado en Fisica electronica, ha trabajado en a ! 1P
trabajado como Gerente en Caixa, especialista en

Compaq como Product Manager, actualmente
Consumer Sales Manager HP Iberia en HP

O

Advisry en Indosuez Wealth Management

;K CaixaBank

¢CDZ INDOSUEZ

WEALTH MANAGEMENT

COMPAQ
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mercados financieros globales y actualmente es Head of
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Luis Pardo

Master PDG, Senior Executive Leadership, ha
trabajado como Chief Operations Officer en MPO
IBERIA, actualmente CEO Sage Iberia en Sage

&R sage

Joaquin Rodrigo

Licenciado en Ciencias Econdmicas y Empresariales, ha

trabajado como Jefe nacional de Ventas en AstraZeneca
y actualmente Director General de Sandoz para Espafiay

Portugal

AstraZenecaé2 SANDOZ:::
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Best-in-Club selling !
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