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Propuesta de Valor

crear valor

entregar captar

valor valor

es el mecanismo por el cual un negocio
busca generar ingresos y beneficios
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¢Como aplicar el modelo canvas?

En el siguiente tutorial explicamos paso a paso como podeis aplicar el este sistema usando el lienzo. Es un video
didactico donde aprenderéis a realizar modelos de negocio en poco minutos.

El video consta de dos partes:

+ La primera enseia todas las partes del lienzo y como se debe completar.
+ La segunda exponemos un caso practico de modelo de negocio, vais a ver paso a paso aplicar el plan de negocio en
una tienda de ropa online.

Modelo Canvas LEomo aplican el modelo Canyas en. el lienzo | Eje.. O -~
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https://youtu.be/i1Le5GYkBT8
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Analisis y generacion de modelos de negocio

Partners
Clave

AEIE pueden hacer Ios
parttners mejor que tu o
cah un coste menaty,
por tanto enriquecer tu
modelo de negocio?

Actividades
Clave

&aué actividades clave
hay que desarrollar en
sumodeln de negaocio
de que manera las
llevas a caha?

Recursos
Clave

&QUE recursos clave
requiere tu modelo de
negocio?

Propuesta de
Valor
AU problemas de tus clientes

estas resolviendo y qué
hecesidades estas satisfaciendo?

Relaciones con

los clientes

AQué tipo de relaciones
esperan tus clientes que
establezcas v
mantengas con ellos?

Cahales de

Comunicacion/

Distribucion
B través de gué
canalesimedios

contactaras v atenderas
atus clientes?

Segmentos
de Clientes

sCuales son las
necesidades,
problemas, deseos y
amhiciones de sus
clientes?

Estructura de
Costes

ACual es la estructura de
costes de tu modela de
negocio?

AEIUE valor estan dispuestos a
pagar tus clientes por tu
solucion y mediante qué farmas
de pago?

Flujo de
Ingresos




Fropuesta de Relaciones con

Valor los clientes
Aaué problemas de tus clientes e tipo de relaciones
estas resalviendo y qué esperan tus clientes que
necesidades estas satisfaciendo? establercas v

mantengas con ellos?

Cahales de
Comunicacion/
Distribucion
A& traves de gua
canalesimedios

contactaras vy atenderas
a tus clientes?

Segmentos
de Clientes

LCudles son las
necesidades,
problemas, deseas v
ambiciones de sus
clientes?

AEE walor estan dispuestos 3
pagar tus clientes por tu
solucidn v mediante qué formas
de pago?

Flujo de
Ingresos
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Modelo Canvas (lado pasional)

» Propuesta de Valor

En esta casilla se detalla las caracteristicas que hacen unico a nuestro
producto. Precio, forma, rapidez... etc.

» Segmentos De Clientes

Nuestro publico objetivo debe estar muy bien especificado.
Debemos tener claro qué tipo de personas van a comprar nuestros
producto o servicios

» Canales

¢Como vamos a entregar nuestra propuesta de valor?

» Relacion con Clientes

Debemos especificar qué efecto va a causar en los clientes nuestra
marca.

» Fuente De Ingresos

¢Como van a pagar nuestros clientes? ¢ Qué formas de pago son las

mas usadas por nuestro publico objetivo?
S BIOGERENTES



Modelo Canvas (lado técnico/analitico)

Parthers
Clave

AEIUE pueden hacer los
partners mejorquetu o
con un coste menory,
por tanto enrigquecer tu
modelo de negocio?

Actividades
Clave

AEue actividades clave
hay que desarrallar en
sU maodelo de negocio
de gque manera las
llevas a caho?

Recursos
Clave

ACIUE recursos clave
reguiere tu madela de
hegocio?

Propuesta de
Valor
AEue problemas de tus clientes

estas resolviendo v qué
hecesidades estas satisfaciendo?

Estructura de

Costes

ACual es la estructura de
costes de tu modelo de
hegocia?

AEae valn
pagar tus
solucidn
de pago?
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Modelo Canvas (lado técnico/analitico)

] Recursos Clave
Los recursos que debemos consumir para desarrollar nuestra
actividad.

J Actividades Clave
Son las acciones que debemos hacer para ofrecer nuestro producto.
Por ejemplo distribucion, transporte, publicidad... etc.

1 Socios Clave
Debemos identificar que proveedores son necesarios para llevar a
cabo nuestra actividad.

(J Estructura De Costos
Analizar los costes fijos de nuestra empresa e intentar minimizarlos.

El objetivo es hacer un modelo de negocio rentable.
SBIOGERENTES



CANVAS
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