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QUELS SONT LES OUTILS DU
CONSEILLER PERSONNEL?

QUELLES SONT LES S PREMIERES QUESTIONS QUE VOUS ALLEZ POSER A VOTRE CLIENT ?
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COMMENT ALLEZ-VOUS AIDER VOTRE CLIENT A COMPRENDRE SES PEURS ?
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EXERCICE

REALISEZ LA METHODE DU « POURQUOI » SUR 3 PERSONNES.
QUELS SONT LES RESULTATS ?

QUEL EST L’OuTIL QUE VOUS ALLEZ LE PLUS UTILISER ? Pourquoil ?
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COMMENT ALLEZ-VOUS PRENDRE DES NOTES PENDANT VOTRE SEANCE DE CONSEIL

£ 000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

£ 000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000
£ 000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

£ 000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000
£ 000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

£ 000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

£ 000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

N



~
~

COMMENT ALLEZ-VOUS AMENER UNE PERSONNE A VOIR LA FORCE QU’ELLE POSSEDE ?
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FACON REGULIERE
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