PREGUNTAS PARA DEFINIR AL CLIENTE IDEAL

1. Edad (opcional):

2. ¢éCudl es tu desafio principal con (lo que vendes)?

3. éPor qué motivo buscas comprar (lo que vendes)?

4. ¢Qué miedos o dudas tienes con (lo que vendes)?

5. éQué frustraciones tienes con (lo que vendes)?

6. éQué sentimientos y emociones positivas te traeria tener (lo que vendes)?

7. ¢Qué sentimientos y emociones negativas te trae no tener (lo que vendes)?

8. ¢Como seria el (lo que vendes) ideal?

9. ¢Qué cambiaria en tu vida / trabajo si tendrias (lo que vendes)?

10. ¢De qué tendrias que estar seguro para comprar (lo que vendes)?
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