
情報発信の⽬的

⾒込み客の取り合いではなく、 
⾒込み客・仲間を育てる

レッドオーシャンではなく、ブルーオーシャンを作り出す



伝える・教える
『お困りごとの解決⽅法』と『あなたの商品・サービスを紐付ける』

⾒込み客の奪い合いをするのではなく、⾒込み客を育てよう！
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そのうち客まだまだ客

今すぐあなたの商品を 
必要としている⼈

商品は必要だと思っているが 
「欲しい」まで⾄ってない⼈ 

※競合商品と迷っていたり、価格に抵抗があったりなど

商品の必要性も感じておらず 
欲しいとも思っていない⼈ 

※専⾨家のあなたからみたら絶対に必要な⼈ 
※とりあえずメルマガや無料プレゼントに申し込みをしたが、 

なんとなく興味を持っている段階

商品は欲しいと思っているが 
本当に必要家どうか迷っている⼈ 
※無料体験・無料サンプルなど体験したけど、 

今すぐの緊急性は感じていない
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⾒込み客の割合の表


